DROIT DE LA CONSTRUCTION ET DE LURBANISME

La vente d’immeuble a
construire : de la VEFA ala VIR

Il s’agira d’étudier les regles applicables aux ventes d’immeuble a construire
(VEFA) et aux ventes d’immeuble a rénover,  'effet de permettre au notaire de
s’assurer de la validité des actes et de garantir la protection de 'acquéreur (notam-
ment lors de la vente de locaux d’habitation). Un accent particulier sera apporté,
par I’étude de cas pratiques, aux problémes relatifs au respect des regles d’acces-
sibilité, aux travaux dont acquéreur se réserve la réalisation, et aux programmes
immobiliers évolutifs.
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OBJECTIFS ET. CONTENU PEDAGOGIQUE

- S’assurer de la complétude du dossier de vente et s’assurer du respect des obliga-
tions des parties

- Sécuriser la vente
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APPROCHE PEDAGOGIQUE

- Rappel des principes au moyen d’études doctrinales et de la jurisprudence

- Cas pratiques
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MODALITE D'EVALUATION MISE EN CEUVRE
Evaluation de l'atteinte des objectifs pédagogiques de la formation sous forme
d’auto-évaluation
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Initié

Malitrisant
OBJECTIF

@000 Améliorer sa
pratique quotidienne
@000 Devenir expert

PRE-REQUIS
Connaissances de
base en droit des
obligations, en
droit de la vente,
en responsabilité
des constructeurs
et assurance
construction
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PLUS-VALUE
Sécuriser ses dossiers
de vente d'immeuble
a construire

CRIDON LYON

Partenaire expert du notaire
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LA VENTE D’IMMEUBLE A CONSTRUIRE : DE LA VEFA A LA VIR

Plan d’intervention

INTRODUCTION

- La distinction entre la vente d’immeuble a construire et la vente d’immeuble a
rénover

- Définition du secteur protégé

LA VEFA EN SECTEUR PROTEGE

- Le contrat préliminaire et I’acte de vente (description du bien, détermination du
prix et du délai de livraison, garantie d’ach¢vement)

- Le paiement du prix et son échelonnement
- Lalivraison de I'immeuble et les garanties apportées a 'acquéreur
- La cession du contrat de VEFA

- Distinction avec la vente a terme

Cas pratique 1 : La dérogation aux régles d accessibilité
Cas pratique 2 : La réalisation des travaux de finition par l'acquérenr

Cas pratique 3 : La modification du programme de construction par le promoteur

LA VIR EN SECTEUR PROTEGE

- L’avant-contrat et I’acte de vente (description des travaux, détermination du prix
et du délai de livraison, garantie d’achévement)

- Le paiement du prix et son échelonnement

- Lalivraison et les garanties apportées a I'acquéreur

Cas pratique 4 : L'engagement du vendeur de réaliser les travaux avant la vente

LES VENTES D’IMMEUBLES A CONSTRUIRE.OU A RENOVER
HORS . SECTEUR PROTEGE

- Contenu nécessaire des actes : description du bien, détermination du prix et du
délai de livraison

- Contenu facultatif : La garantie d’achevement

+ Les garanties apportées a 'acquéreur

Cas pratique S : La vente de terrain contre remise de locaux a construire

En savoir plus sur nos formations www.cridon-lyon.fr
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